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Objectifs de la formation et débouchés

Objectifs de la formation :
L'objectif de ce DUT est de former de futurs emg@syet cadres commerciaux capables :

e De gérer un point de vente

» De gérer et développer une clientele

e D’occuper des fonctions d’encadrement de la fogeahte dans le secteur commercial ou industriel

« De mettre en marché de nouveaux produits ou serdiges les domaines de la grande consommatiomeiela
domaine industriel.

« De prospecter et développer une clientéle.

« D’organiser et mettre en place des secteurs devent

« De participer a la politique marketing d’une entisg.

« D’organiser une campagne de communication.

« De sélectionner des fournisseurs (marketing amont).

« De gérer un service d'import export.

Débouchés :

Les étudiants trouvent du travail dans les sectdursommerce, de la distribution, de la banque adearances, du travail
temporaire, de I'immobilier, de l'industrie, de talture et du sport, de I'import export et de t@menunication. La
diversité des matiéres enseignées leur permet dexene grande variété de fonctions différentesyroe par exemple
: gestionnaire commercial de biens culturels, spemifi touristiques, de biens intermédiaires ou digeunents, chargé
d'études commerciales, responsable d’agence, deasiagmanager de rayon dhypermarché, chef de ptpdu
spécialiste de la préparation des ventes, chamgépdblicité, Conseiller financier, Chargé de ctiégle , Assistant dans
un service export, etc.

Poursuite d’études en :

- Licences professionnelles tertiaires.

- Second cycle universitaire (licence, Master der@&s Economiques et de Gestion, Master d’A.E.S). etc
- LU.P.

- LU.F.M.

- Ecoles de Commerce (ESC, etc.)

- Année spéciale en I.U.T. assurant une double canpét

- Poursuite d’études a I'étranger BA et MBA (AnglegerAllemagne, Espagne,...).

UNIVERSITE DE BOURGOGNE 51.1 RENTREE 2011-2012




Modalités d’admission

Les candidats de niveau bac + 2 ou bénéficiantediatidation d’acquis sont admis sur dossier.
Les candidatures sont examinées par le jury d'&imnigjui établit un classement a partir des dosgig¥sentés.

Organisation et descriptif des études

La formation se déroule sur 10 mois.

L'enseignemertomporte, des travaux dirigés et des travauxquas en petits groupes.

Le contréledes connaissances et des aptitudes est asscoé@terudurant toute la durée des études.
L'attribution du dipldmeest soumis a la décision djumy composé des enseignants et de professionnels.

Modalités de controle des connaissances

Dans chaque matiére, un contréle continu a liettaauong de la formation sous forme d'interrogatiécrites et/ou orales et
d'évaluation de travaux pratiques.

MODALITES D'OBTENTION DU D.U.T.

La validation de I'année de formation est acquisedue I'étudiant a obtenu a la fois :
- Une moyenne générale égale ou supérieure a Dsur
ET
- Une moyenne égale ou supérieure a 8 sur 20 dacsice des unités d'enseignement.

En outre, le directeur de I''UT peut prononcer f&afiion du DUT sur proposition du jury.

Le Diplédme Universitaire de technologie, portantntien de la délibération du jury, de la spéciatitdrespondante et, s'il y a
lieu, de l'option suivie, est délivré par le Présitdde I'Université sur proposition du jury.

La délivrance du Dipléme Universitaire de Techn@odpnne lieu & l'obtention de I'ensemble des siténseignement qui le
composent et des crédits européens correspondants.
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Programme des études

UE 1 : Cceur de compétence Coef Crédits

Expression et culture 1

Statistiques appliquées a la gestion commerciale 1

Informatique appliquée 1

[N

Anglais

10

=

Techniques de valorisation de soi et de rechettgraploi

UE 2 Environnement d’entreprise

Organisation

Psycho-sociologie

Economie

Droit

Gestion comptable et financiére 15

Logistique

Qualité

Stratégie

Management

N

Création/reprise d’'entreprise

UE 3 : Techniques marketing

Méthodologie de I'étude de marché

Marketing fondamental

Marketing spécialisé

Communication commerciale 15

Gestion de la relation client

Distribution

Marketing du point de vente

N

E- Commerce et E- Marketing

UE 4 : Techniques de négociation

Négociation vente

Négociation achat 10

Gestion de la force de vente

(PR

Approche des marchés étrangers et commerce ititarah

UE 5 : Activités professionnelles

10

w

Stage (8 semaines minimum)

Projet tuteuré 3
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